
گروه اقتصادی / قرار اســت واردات خودروهای 
خارجــی، به شــرط صــادرات خــودرو و قطعه 
از ایــران باشــد. اما ســؤال این اســت کــه کدام 
خــودرو و قطعــه ایرانــی در بــازار جهانــی راه 
دارد؟ خودروســازانی که از نیاز کشــور 600 هزار 
دســتگاه عقــب هســتند و محصولات‌شــان به 
گونه‌ای نیســت که بازار سایر کشورها به دنبال 
خودرو ایرانی باشــند، چگونه می‌تــوان خودرو 
صادر کرد؟ از ســویی کدام یک از قطعه‌سازان 
خــودرو بــه زنجیــره جهانــی وصل هســتند تا 
در صــادرات قطعــه، کاری انجــام دهنــد؟ از 
ایــن‌رو بــه نظــر می‌رســد واردات خــودرو بــه 
شــرط صــادرات خــودرو و قطعات خــودروی 
ایرانی، تنها به معنای زمینگیر کردن واردات و 
افزایش انحصار خودروسازان است. با توجه به 
اینکه واردات خودرو ملزم به صادرات خودرو 
و قطعه اســت، واردکنندگان خــودرو، فعالان 
بازار و مردم دیگر بــه واردات خودرو و آرامش 

در این بازار خوشبین نیستند.
جهانــی �� بــازار  در  ســهمی  خودروســازان 

ندارند
کارشــناس  میرکریمــی،  محمدحســین 
صنعــت خــودرو درخصــوص واردات خودرو 
»وقتــی  گفــت:  »ایــران«،  بــه  ســال‌جاری  در 
مخالفتــی  خــودرو  واردات  بــا  خودروســازان، 
ندارنــد و حتی از آن دفاع می‌کنند، مشــخص 
اســت کــه این امــر چالشــی بــرای آنهــا ایجاد 
نخواهد کرد؛ خودروسازان خودشان می‌دانند 
کــه در بــازار خارجــی ســهمی ندارنــد و حتــی 
قطعــات ایرانی در بازار جهانی ســهم خاصی 
ندارد، لذا واردات خودرو به این شیوه شکست 
می‌خــورد و روال گذشــته در موضــوع فــروش 
خودرو ادامه پیدا خواهد کرد و چه بسا شرایط 

بدتر هم خواهد شد.«
صادرات و انحصار بیشتر خودروساز��

او افــزود: »مــا دقیقاً کدام خــودرو و قطعه 
ایرانــی را می‌توانیم صــادر کنیم؟ محصولات 
مــا در برابــر برندهــای جهانــی چــه جایگاهی 
دارد؟ وقتی برای این ســؤال‌ها پاسخی نیست 
معلوم اســت که واردات خــودرو، امری محال 
خواهــد شــد. بــا قطعیــت می‌تــوان گفــت که 

واردات بــه شــرط صــادرات خــودرو و قطعــه 
انحصار خودروسازان را بیشتر خواهد کرد چرا 
کــه هــم واردات و هم بــازار داخــل، به‌صورت 
کامل وابسته به دو شــرکت خودروساز داخلی 

می‌شود.«
راه‌های صادرات و واردات خودرو��

اگــر قانونگــذار واقعــاً به‌دنبــال آن اســت 
که بــازار خــودرو بــه آرامــش برســد و انحصار 
خودروسازان کاهش پیدا کند، ضرورت دارد که 
شــرط صادرات خودرو و قطعه برداشته شود. 
طی ســال‌های اخیر فعالیت خودروســازان به 
گونــه‌ای بوده اســت که مردم به شــدت تحت 
فشــار قرار گرفتند. جــدا از افزایــش قیمت که 
بیــش از 500 درصــد بــوده، کیفیــت هم تنزل 
پیــدا کــرده و در این بــازار دلالی و واســطه‌گری 
ایــن‌رو  از  اســت.  شــده  تقویــت  شــدت  بــه 
تصمیم‌گیران و سیاســتگذاران به جای شــرط 
صادرات بهتر اســت که از نظر کمی به واردات 
خــودرو نگاه کننــد و محدودیت بــرای واردات 
بگذارنــد در ایــن صــورت حداقــل چندهــزار 
دســتگاه خــودرو خارجــی وارد خواهــد شــد و 
تا حــدودی التهــاب بــازار خودرو کاهــش پیدا 
می‌کند. اگر قرار باشــد شرط واردات، صادرات 
می‌کننــد  پیشــنهاد  برخی‌هــا  باشــد،  خــودرو 
کــه ارزان‌تریــن خــودرو در بندرعباس یا ســایر 
شهرها که امکان صادرات دارد، خریداری و در 
بندر مقصد اســقاط و خودرو خارجی به کشور 
وارد شــود در چنین شــرایطی خــودرو خارجی 
با کمترین و بیشــترین ســود وارد می‌شود. این 
قبیــل راهکارهــا در فضــای مجازی هــم دیده 
می‌شــود. یکــی از کاربرهای توئیتر نوشــته بود 
رنو کولئوس 2018 در ایران 2.5 میلیارد تومان 
است و مدل 2022 در دوبی 600 میلیون تومان 
اســت. حال بــا شــرایط وارداتی کــه قانونگذار 
گذاشــته می‌تــوان 3 پرایــد خریــد و در خلیــج 
فــارس غرق کرد، ســپس خــودرو کولئــوس را 
وارد کنیــد، غرق کردن پراید و عوارض واردات 
حدود 1.8 میلیارد تومان می‌شود و حدود یک 

میلیارد تومان هم می‌توان سود کرد.
از ابتدا مخالف بودم��

مهــدی دادفر، دبیر انجمــن واردکنندگان 

خــودرو نیــز درباره شــرط صــادرات خــودرو و 
قطعه که قانونگذار در ماده شــماره 4 اصلاح 
بــازار خــودرو دیده اســت بــه »ایــران«، گفت: 
»اسفندماه ســال گذشته در مجمع تشخیص 
مصلحت نظام، جلســه‌ای در خصوص ماده 
شــماره 4 اصلاح بازار خودرو تشــکیل شد؛ در 
آن جلســه همه موافق واردات خودرو بودند، 
امــا من با واردات خودرو به شــیوه‌ای که از آن 
صحبــت می‌شــد)واردات در برابــر صــادرات 
خــودرو و قطعــه( مخالفــت کــردم و حتــی 
لطف‌اله ســیاهکلی، عضو کمیســیون صنایع 
و معــادن مجلس عنوان کــرد که همه موافق 
واردات خودرو هســتند به غیر از دبیر انجمن 

واردکنندگان خودرو.«
خودروسازان عقب‌تر از نیاز داخلی��

او ادامه داد: »در آن جلسه هم تأکید کردم 
شــیوه‌ای کــه در پیــش گرفتــه شــده، انحصار 
خودروســازان را بیشــتر خواهد کــرد و واردات 
محال می‌شود. وقتی خودروسازان نمی‌توانند 
نیاز داخلی که یک میلیون و 500 هزار دستگاه 
است را تأمین کنند و برای سال‌جاری رسیدن 
بــه عــدد یــاد شــده هدف‌گذاری شــده اســت 
چگونــه می‌توان به صادرات خــودرو و قطعه 
دل بســت؟ لــذا شــرط صــادرات عادلانــه و 
منصفانه نیســت و مردم ضرر خواهند کرد.« 
دبیر انجمن واردکنندگان خودرو خاطرنشان 
کــرد: »وقتی ما امکان تأمین بــازار خودمان را 
نداریــم، علــت اصرار بــر صادرات چیســت؟ 
آیــا این امر به منزله ســنگ‌اندازی بــر واردات 
نیســت؟ وقتــی در کشــور کالایــی بــا کمبــود 
مواجه می‌شــود، ســریعاً دولت صــادرات آن 
را ممنــوع می‌کنــد، نمونــه ایــن اتفــاق را در 
فولاد، ســیمان و... نیز دیده‌ایم حال با کمبود 
خودرو چرا صادرات هدف‌گذاری شده است؟ 
مگــر ما چقــدر صادرات خــودرو داشــته‌ایم و 
کــدام کشــورها را با این خودروهــای قدیمی و 

تکنولوژی قدیمی فتح کردیم؟«
فقط 500 میلیون دلار صادرات��

او تصریح کرد: »زمانی که صنعت خودرو 
در شرایط تحریمی بســر نمی‌برد و وضعیت 
کشــور مناســب بــود، در اوج صنعــت خودرو 

موفق شدیم 500 میلیون دلار صادرات داشته 
باشیم، یعنی 10 الی 12 هزار خودرو صادر شد. 
ولــی اکنون به نظر می‌رســد که صادرات، تنها 
بــا هدف گــره زدن واردات بوده اســت.اگر این 
ماده اصلاح نشــود عملًا قیمــت خودروهای 
وارداتی هم چند برابر خواهد شــد. خودرویی 
کــه اکنون 2 میلیــارد تومان اســت، 3 میلیارد 
تومان می‌شود. با این عوارض و قیمت‌گذاری 
که گذاشته شده است قیمت هر خودرو به 60 

هزار دلار می‌رسد و عملًا فضای فعالیت برای 
خودروسازان داخلی بازتر می‌شود.«

یک‌شبه صادرات اتفاق نخواهد افتاد��
دادفــر گفت: »صــادرات و بازارگشــایی به 
آسانی و راحتی نیست، نمی‌توان یک‌شبه وارد 
بازار سایر کشورها شد. صادرات، خودرو خوب 
و بــه‌روز، تکنولــوژی و خدمات پــس از فروش 
می‌خواهد، اگر این موارد وجود نداشــته باشد 
حتــی نمی‌تــوان به بازار کشــورهای همســایه 

نفــوذ کــرد. این کشــورها ترجیــح می‌دهند به 
جــای خرید خــودرو ایرانــی، خــودرو کارکرده 

خارجی و برند خریداری کنند.«
چه قطعه خاصی تولید می‌کنند؟��

او یادآور شد: »خودروسازان و قطعه‌سازان 
هــر زمــان کــه بخواهنــد می‌تواننــد خــودرو و 
قطعــه صادر کننــد و هیچ مجموعــه‌ای مانع 
آنها نمی‌شــود. اگر صادراتی اتفاق نیفتاده به 
خاطر این اســت کــه محصولات تولیــدی ما، 
مورد نیاز سایر کشورها نیست. مگر قطعه‌ساز 
مــا کمک فنر بنز، چــراغ تویوتا و گیربکس رنو 
تولیــد می‌کند کــه بتوان صــادرات را به‌راحتی 
انجــام داد؟ افــراد قدرتمند و صاحب نفوذی 
روبــه‌روی واردات خــودرو ایســتاده‌اند و اجازه 
نمی‌دهنــد خودروهــای خارجــی وارد کشــور 
شــوند و ایــن امــر متأســفانه در اختیــار وزیــر 
صمــت هــم نیســت. در نهایت بایــد گفت با 
مدل ترســیم شــده نمی‌توان گره‌گشــایی کرد 
و خــودرو همچنان یک کالای دســت‌نیافتنی 

خواهد بود.«
التهاب، صاحب بازار خودرو��

 1401 ســال  بــرای  کــه  هدف‌گــذاری 
خودروســازان صــورت گرفتــه ایــن اســت کــه 
یک میلیون و 500 هزار دســتگاه خودرو تولید 
شــود، اما کارشناســان پیش‌بینــی می‌کنند که 
شــرکت‌های خودروســاز در نهایت خوشبینی 
بــه تولیــد یــک میلیــون و 200 هــزار دســتگاه 
برسند و تا پایان ســال‌جاری التهاب و تنش از 
بازار خودرو، دست نخواهد کشید. زمانی یک 
بــازار می‌توانــد به تعادل برســد کــه عرضه و 
تقاضا برابر باشد. وقتی تقاضا از عرضه پیشی 
و واردات بهتریــن  تولیــد  افزایــش  می‌گیــرد 
راهــکار اســت در غیــر ایــن صــورت قیمت‌ها 
ســیر صعودی خواهد داشــت و روال گذشــته 
تکــرار می‌شــود. بــه هــر حــال باید قبــول کرد 
که خودروســازان ایرانــی در آکواریــوم بودند و 
نمی‌تواننــد در شــرایط ســخت کار و فعالیت 
داشــته باشــند و حتــی در بازارهــای جهانــی 
نقش‌آفرین شوند، همانگونه که از یک ماهی 
در آکواریوم نمی‌توان انتظار داشت که در دریا 

زندگی کند.
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زمینگیر شدن واردات خودرو  با شروط اضافی!
»ایران« از چالشهای  ورود خودروی خارجی به کشور گزارش می دهد

با الزام صادرات خودرو، عملًا انحصار خودروسازان دو چندان خواهد شد و مردم نمی‌توانند شاهد واردات خودرو به کشور باشند

صنعت و تجارت
بیش از ۲۰۳ هزار نفر وام بدون 

چالش‌های ضامن دریافت کردند
براســاس اطلاعــات بــه دســت آمــده در دو مــاه 
فقــره   ۳۲۰ و  هــزار   ۲۰۳ گذشــته  ســال  پایانــی 
تسهیلات خرد بدون ضامن به مبلغ ۶ هزار و ۱۰۰ 
میلیارد تومان به متقاضیان پرداخت شده است. 
بــه گــزارش ایرنــا، براســاس آخریــن اطلاعات به 
دســت آمده طی بهمن و اســفند ماه سال گذشته 
تســهیلات  فقــره   ۳۲۰ و  هــزار   ۲۰۳ مجمــوع  در 
خــرد بــدون ضامن به مبلغ ۶ هــزار و ۱۰۰ میلیارد 
تومــان به متقاضیــان دریافت وام پرداخت شــد. 
جمــع ایــن میــزان وام پرداختــی به بیــش از ۲۰۰ 
هزار نفر از شــهروندان معادل تسهیلات اعطایی 
بــه فقط چند ابربدهکار بانکی اســت کــه با وجود 
هشــدارهای پــی در پــی شــبکه بانکــی حاضــر به 

بازپرداخت وام خود نیستند.

 سی‌امین یارانه معیشتی 
امشب واریز می‌شود

ســی امیــن مرحلــه یارانــه معیشــتی ســاعت 24 
بــه حســاب  اردیبهشــت مــاه 1401  روز شــنبه 10 
گــزارش  می‌شــود.به  واریــز  خانــوار  سرپرســتان 
روابط عمومی ســازمان هدفمندسازی یارانه‌های 
کشــور، »ســی امیــن« مرحلــه یارانه معیشــتی به 
روز   24 ســاعت  در  خانــوار  سرپرســتان  حســاب 
می‌شــود.  واریــز  مــاه1401  اردیبهشــت   10 شــنبه 
در ایــن مرحلــه از واریــز نیــز بــه خانواده‌های یک 
نفــره 55 هزار تومــان، خانواده‌هــای دو نفره 103 
هــزار تومــان، خانواده‌هــای ســه نفــره 138 هــزار 
تومــان، خانواده‌هــای چهار نفره 172هــزار تومان 
و خانواده‌های پنج نفره و بیشــتر 205 هزار تومان 

پرداخت می‌شود.

 قیمت نان گران نمی‌شود
به گفته رئیس سازمان برنامه و بودجه قرار نیست 
قیمــت نــان افزایــش یابــد و همیــن قیمت‌هــای 
فعلی ادامه دارد اما بزودی شــیوه پرداخت یارانه 

نان تغییر می‌کند.
به گزارش »ایران«، مسعود میرکاظمی همچنین 
تأکیــد کــرد کــه قیمــت آرد نانوایی ثابت اســت و 
فعــاً قرار نیســت افزایشــی در این بخش داشــته 
باشــیم امــا روش فعلــی پرداخــت یارانه بــه آرد 
نانوایی فسادزا است و قرار است تغییراتی در این 
زمینه داده شود. آن طور که میرکاظمی گفته قرار 
است یارانه آرد مستقیم به مردم و مصرف‌کننده 

پرداخت شود.
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عزت‌الله اکبری تالارپشــتی، رئیس کمیســیون صنایع و معادن مجلس با بیان اینکه 
مجمــع تشــخیص مصلحت نظــام با واردات خــودرو موافقت کرد، گفت: در جلســه 
مجمــع تشــخیص مصلحــت نظام کــه بــه منظــور بررســی موضــوع واردات خودرو 
تشــکیل شــده بود، حضور پیدا کردیم و درخصوص طرح ساماندهی صنعت خودرو 
بــا اعضــای مجمــع بحــث و تبــادل نظر صــورت گرفــت؛ در نهایــت پــس از بحث و 
گفت‌وگو کلیات ماده 4 طرح ســاماندهی صنعت خودرو در جلســه مجمع تشخیص 
مصلحــت نظــام تصویب شــد. او بیان کــرد: البته مــاده 4 طرح ســاماندهی صنعت 
خــودرو برای بررســی جزئیات و رفع ایــرادات احتمالی به کمیســیون‌های تخصصی 
مجمــع تشــخیص مصلحت نظام ارجاع داده شــد. پیــش از این شــورای نگهبان به 
ماده 4 طرح ساماندهی بازار خودرو ایراد گرفته بود که مجلس بر مصوبه خود اصرار 
کرد بنابراین برای تعیین تکلیف این موضوع، مصوبه به مجمع تشخیص مصلحت 
نظام ارســال شــده بود. براســاس ماده 4 طرح ســاماندهی صنعت خودرو درصورت 

صادرات خودرو، خدمات خودرو و همچنین نیرومحرکه می‌توان خودرو وارد کرد.

ش
ـــر

بـ

موافقت مجمع تشخیص با واردات خودرو

ان
یر
ا

ــل شــرکــت  ــامـ ــرعـ ــدیـ ــود، مـ ــ ــرنـ ــ هــــــادی فـ
»تــجــارت الکترونیک رویـــا«، کــه در 

ــات  ــاعـ ــی اطـ ــدس ــن ــه ــه م ــتـ رشـ
و ســیــســتــم هــای مــعــمــاری 
اطـــــــاعـــــــات و ســیــســتــم 
کسب وکاری در انگلستان 
ــت،  ــ ــ ــل کـــــــــرده اس ــیـ ــصـ ــحـ تـ

ــدام به  زمــســتــان ســـال ۹۵ اقــ
تــاســیــس ایـــن مــجــمــوعــه کـــرده 

است.

تولد فروشگاه ساز کاموا 
فرنــود بــا اشــاره بــه اینکــه فروشگاه ســاز کامــو 
مهم تریــن محصــول شــرکت »تجــارت الکترونیک 
رویا« اســت، دربــاره چگونگی تولد ایــده آن توضیح 
می دهــد: »مــا اول محصــول دیگــری بــا عنــوان 

سایت ســاز داشــتیم کــه بــا آن ســایت 
اینترنتی طراحــی می کردیم؛ اما از 
طرف مشــتریان درخواســت 
بــرای فروشگاه ســاز خیلی 
بیشــتر بود. از آنجــا که آن 
زمــان محصــول مشــابه 
خوبی هم وجود نداشت، 
به ایــن نتیجــه رســیدیم که 
محصــول سایت ســاز را کنــار 
بگذاریــم و فروشگاه ســاز کامــوا را 

راه اندازی کنیم.«

یگر اصلی   »پاکت«؛ باز
ایمیل مارکتینگ کشور

مدیرعامل شــرکت »تجارت الکترونیک رویا« ادامه 
می دهد: »بعد از مدتی محصول دوم شــرکت به نام 

پاکت )که سامانه ایمیل مارکتینگ بود( را راه اندازی 
کردیــم. از آنجــا که ســرویس های ایمیــل مارکتینگ 
خارجــی کــه در ایــران بودنــد، همــه مــا را تحریــم 
کردنــد و از آنجــا کــه در دنیــای تجــارت الکترونیــک و 
فروشــگاه های اینترنتی ایمیل نقش بسیار مهمی 
دارد، تصمیم گرفتیم پاکت را راه اندازی کنیم. عاوه 
بر این، پلتفرمی کــه تمامی نیازهای ارســال ایمیل از 
جمله بازاریابی، اتوماســیون و ارسال های تراکنشی 
را به صورت یکجا و با هزینه معقــول ارائه کند وجود 
نداشــت، به همیــن خاطر بــه فکــر راه انــدازی پاکت 
افتادیم. فکر می کنم در حال حاضر »پاکت« از لحاظ 
حجــم ایمیل هایــی کــه می فرســتند، بازیگــر اصلــی 

ایمیل مارکتینگ در کشور باشد.« 

نلاین »هماهنگ« شوید آ
فرنــود »هماهنــگ« را آخریــن محصــول شــرکت 

و  می کنــد  معرفــی  رویــا«  الکترونیــک  »تجــارت 
می گوید: »حــدود پنج ماه اســت کــه آن را راه اندازی 
کرده ایــم. ایــده ســاخت »هماهنــگ« را از »پاکــت« 
گرفتیــم، زیــرا در پاکــت می توانیــم از یک ســری 
برنامه های خودکار استفاده کنیم که برای مشتری 
ایمیل بفرســتد و اگر ایمیل را باز کرد، ایمیل بدهد 
و اگــر بــاز نکــرد، کار دیگــری انجــام دهــد. مــا بــرای 
فــروش خودمــان از همیــن محصــول اســتفاده 
می کردیــم. بــه این صــورت کــه ایمیل شــرکت های 
دیگر را در آن وارد می کردیــم و به آنها جهت تعیین 
وقت جلســه بــرای معرفــی ســرویس، پیام ارســال 

می کردیم.«
او ادامــه می دهــد: »ایــن کار خیلــی ســریع انجــام 
بــا  زمــان  کوتاه تریــن  در  می توانیــد  و  می شــود 
حجــم زیــادی از شــرکت ها ارتبــاط بگیریــد؛ امــا آن 
قســمتی که قرار بود جلســه را هماهنگ کنیم یک 
پروســه دســتی بــود و کمــی کار را ســخت می کــرد و 
»هماهنگ« برای حل این مشکل و در مرحله اول 

برای مصرف داخلی شرکت تولید شد. 
مدیرعامــل شــرکت »تجــارت الکترونیــک رویــا« 
دربــاره نحــوه کار ســرویس هماهنگــی جلســات 
و ماقــات توضیــح می دهــد: »زمانــی کــه شــما یک 
رویــداد -مثا جلســه آناین بــا مدت زمــان و تاریخ 

مشــخص- تعریــف می کنیــد، ســامانه بــه صــورت 
را  احتمالــی  تاریخ هــای  و  ســاعت ها  خــودکار 
مشــخص و هماهنگ می کند. در نهایــت نیز زمان 
جلســه را یــاداوری می کنــد و تمــام کارهــا را خــودکار 

انجام می دهد.«
وی می افزایــد: »ســرویس »هماهنــگ« بــا آدرس 

hamahang.app در دسترس است.« 

مزایای رقابتی
مزیت هــای  »از  می کنــد:  تصریــح  فرنــود 
فروشگاه ســاز کامــوا قابلیــت اتصــال بــه حــدود 
۳۰ ســرویس دیگــر اســت کــه در فضــای فــروش 
می توانــد تکمیل کننــده نیازهــای مخاطب باشــد. 
از آنجــا کــه در کامــوا ۶۰-۷۰ درصــد خریدها از مســیر 
موبایل اســت، بنابراین روی موبایــل خیلی بهینه 
و اســتفاده از آن آسان اســت. کاموا بر خاف سایر 
فروشگاه ســازها، در فــروش مخاطبیــن شــریک 
نمی شود و تمامی سود حاصل از فروش در اختیار 

صاحب فروشگاه خواهد بود.«
مدیرعامــل شــرکت »تجــارت الکترونیــک رویــا« بــا 
اشــاره به پشــتیبانی قــوی ایــن شــرکت، می افزاید: 
»ما صفــر تا صــد دانشــی کــه مشــتری می خواهد را 
انتقــال می دهیــم. بــرای آمــوزش مشــتری ویدیو و 
وبینار داریم، ایمیل آموزشی می فرستیم. هر وقت 
مشتری سوال داشته باشد، پشتیبانی ما 
قدم به قــدم آنها را راهنمایــی می کند. یا 
بــرای تبلیغات، کارشناســان مــا کمک 
می کننــد تــا بــا ســعی و خطــای کمتــری 
ایــن،  بــر  عــاوه  برســند.  نتیجــه  بــه 
عاقه منــدان بــه فــروش اینترنتــی مــی 
تواننــد تــا دو هفته بــه صــورت رایــگان از 

خدمات کاموا بهره مند شوند.« 
از  را  »پاکــت«  خدمــات   کیفیــت  فرنــود 
وجــوه تمایــز آن بیــان و اضافــه می کنــد: 
»ایمیــل قضیــه حساســی اســت و بایــد 
بــرای  شــود.  حفــظ  مشــتریان  اطاعــات 
همیــن ســازوکارهای محکم و ســختی برای 
پیش گیــری از اســپم و ســرورهای بســیار 
مطمئن و زیرســاخت های قوی برای ارســال 
ایمیــل داریــم. از طرفــی ســه ســال اســت کــه 
در ایــن بــازار هســتیم و ضمــن اینکــه دانــش 
ایمیــل  زمینــه  در  خوبــی  بســیار  تجربــه  و 
مارکتینــگ داریــم، باســابقه ترین ســرویس 
ایمیــل مارکتینــگ در ایــران هســتیم و همیــن 
باعث می شود مشــتریان را مخصوصا در بحث 
خودکارســازی و درســت کــردن کمپین هــای 

تبلیغاتــی به خوبــی راهنمایــی، پشــتیبانی کنیم. در 
مــورد ایــن ســرویس نیــز عاقه منــدان بــه مبحث 
ایمیــل مارکتینگ می توانند بــدون پرداخت هزینه 
از ســرویس تســت پاکــت و مشــاوره کارشناســان 

پاکت برخوردار شوند.«
وی ادامــه می دهــد: »هماهنــگ اولیــن برنامــه ای 
هست که پروسه هماهنگی جلسات و ماقات ها 
را ســاده می کنــد و حتــی بــرای جلســه های آنایــن 
لینک گوگل میت می سازد و به طور خودکار ارسال 

می کند.«

دورنما
تــی شــرکت »تجــارت  فرنــود در بیــان برنامه  هــای آ
الکترونیک رویا« می گوید: »در بخش زیرساخت ها 
و قابلیت هــای محصــولات تغییرات بزرگــی داریم و 

آنها را از لحاظ ظاهری و قابلیتی ارتقا می دهیم.« 
مدیرعامــل شــرکت »تجــارت الکترونیــک رویــا« 
می افزاید: »ســال آینده بخشــی به عنوان قالب ها 
بــه فروشــگاه های کامــوا اضافــه خواهیــم کــرد تــا 
یــک طــراح قالــب بتوانــد قالــب اختصاصــی بــرای 
فروشگاه کاموا را روی فروشــگاه ما بگذارد. قصد 
داریــم ایــن کار را روی فروشــگاه اپلیکیشــن نیــز 
انجــام دهیــم. همچنیــن بــه هــر کســب و کاری که 
فکر می کنــد می تواند خدماتی به مشــتریان کاموا  
اضافــه کنــد، زیرســاخت و SDK فنــی را می دهیــم 
که بتواند به فروشــگاه های ما ســرویس دهد؛ که 
خ  انقاب بزرگی اســت که در فروشگاه ساز کاموا ر

خواهد داد.«

ین محصول شرکت »تجارت الکترونیک رویا« کاموا؛ مهم تر
فرنود با تاکید بر اینکه مهم ترین محصول شــرکت »تجارت الکترونیک رویا«، فروشگاه ســاز کاموا اســت، اضافــه می کند: »تمرکز کاموا بر کســب وکارهای 

بزرگ بوده است و فروشگاه های خاص برای مشتری های بزرگ درست کرده یا فروشگاه هایی کوچک که خودشان می توانند فروشگاهشان را بسازند.«
او اضافــه می کنــد: »در کامــوا دو نــوع مشــتری داریــم؛ مشــتری کوچــک و متوســط که در ســایت کامــوا ثبت نــام، نــام فروشــگاه و دامنــه را انتخــاب و بعد 
محصولات را وارد می کنند؛ بعد از گرفتن درگاه هم فروشگاه شــان راه می افتد. اینجا اگر بخش درگاه را -که جدیدا با ای نماد ســخت شده- کنار بگذاریم، 

کل پروسه کمتر از ۲۰ دقیقه طول می کشد و هیچ نیاز فنی دیگری احتیاج ندارند.«
مدیرعامل شــرکت »تجارت الکترونیک رویا« از راه اندازی یک بخش فروشگاه اپلیکیشــن در کاموا در ســال ۱۴۰۰ با هدف تامین نیازهای دیگر فروشگاه 
خبر می دهد و می گوید: »یک فروشــگاه نیاز به نرم افزار حســابداری، ســرویس ارســال کالا، پشــتیبانی، چت و خیلی ابزارهــای دیگر دارد، کــه در کاموا این 
پروســه را آســان تر کرده ایــم و قابلیت هــای زیــادی به فروشــگاه اضافــه می شــود که تقریبــا تمــام نیازهای مشــتری را پوشــش می دهــد و این هــم یکی از 

مهم ترین تمایزهای ما است.«

 برای ورود 
 به سایت 
 این کد را 
با گوشی 

اسکن کنید 

 راه های ارتباط با این شرکت فناور
pakat.net
kamva.ir

hamahang.app
mypakat
kamva_ir

hamahang.app
021-91015383

 راه اندازی کســب و کار های مجازی به دلیل هزینه پاییــن و عدم نیاز به برخی امکانات اولیــه مثل مکان راه اندازی آن در نگاه عموم کاری آســان و 
مطهره میرشکاری

نشان ایرانی برتر

بدون دغدغه است؛ اما برای صاحبان کسب وکاری که تجربه کسب وکار دیجیتال را داشته اند، این مسیر با چالش های زیادی مانند ایجاد محیط 
، پشــتیبانی رایــگان و... را فراهم کند، همراه اســت. این دقیقا همان مســیری  یبا و مطمئن که امکان خریــد و فروش بدون دردســر فروشــگاهی ز

است که متخصصان شرکت خلاق »تجارت الکترونیک رویا« برای کاربران ایرانی آسان کرده اند.

شرکت خلاق »تجارت الکترونیک رویا« برای ارتقاء تجربه ایرانیان در حوزه کسب 
 وکارهای دیجیتال، سه محصول را روانه بازار کرده است

 تجارت الکترونیک رویا
تجربه کسب وکار دیجیتال ایرانی 


