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براي مصرف‌كننده نداش��ته باش��د.« به گفته لاله 
آنه��ا تصميم گرفتند از لع��اب قليايي براي اين كار 
اس��تفاده کنند تا ضرری نداشته باشد و براي اينكه 
مقاومت كارهايش��ان را بالا ببرند اقدام به خريداري 
گل��ي مخصوص از مازن��دران كردند. چون به دلیل 
آهن زیاد در ترکی��ب این نوع گل مقاومت کار بالا 

می‌رود.
»اي��ن گل پس از پخت هم مقاومت زيادي دارد 
و هم س��بك اس��ت. هدف ما از اين كار اين بود كه 
خريداران س��فال ماه فروز كه برن��د محصولاتمان 
اس��ت، از اين ظروف در خانه‌ش��ان استفاده كنند. 
بعضي سفال‌ها به خاطر سنگيني پس از مدتي مورد 
اس��تفاده قرار نمي‌گيرند.< اما سفال‌هاي توليد شده 
در كارگاه لاله و همس��رش هم زيبايي دارند و هم 

سبك و مقاوم‌اند.
 لاله عادت دارد براي توليد هر كار جديد يكي دو 
نمون��ه اول را خودش قالب مي‌زند و پس از طراحي 
و نقاشي روي كار و ارائه آن به كارگران كارگاه روي 
مابقي كار نظارت مي‌كند و در طول مدت شوهرش 

همراه هميشگي اوست و از لاله حمايت مي‌كند. 
»البت��ه كارگاه م��ا پس از مدتي حس��ابي جان 

»مثلا يك آقايي بود كه پس از خريداري بخشي 
از كارهاي��م آنها را براي ف��روش به نروژ برد و اعلام 

كرد كه استقبال خوبي از كارها شده.« 
 همكاري براي توانمندسازي زنان

لال��ه در محل كارش به ص��ورت تمام وقت كار 
مي‌كند. با اينكه ش��روع و اتمام اين كار دست خود 
اوس��ت اما با اين حال لال��ه از صبح وارد كارگاهش 
مي‌ش��ود و تا عصر شروع به دوخت و دوز كيف‌هاي 
40 تكه مي‌كند. از كيف پول و كيف دوشي گرفته 
تا جاعينكي و جا كارتي و... . اما دو روز در هفته هم 
او اختصاص داده به كارگاه و سركش��ي به سفال‌ها 

و سراميك‌ها. 
»همسرم در طول هفته در كارگاه است و خيالم 
از بابت كار تا حدودي راحت است اما او مواقعي هم 
براي تدريس به دانش��گاه مي‌رود. در واقع ما سعي 
كرده‌اي��م با تعامل كارها را ط��وري پيش ببريم كه 
بتوانيم س��فارش مش��تريانمان را در زمان خودش 
به دس��ت آنها برسانيم تا بدقول نشويم.«   كارهاي 
كارگاه و مغازه باعث نشده تا لاله به كارهاي زندگي 
شخصي‌اش نرسد. او در عين حال كه خانمي موفق 
و كارآفري��ن اس��ت زن زندگي هم هس��ت و زمان 

گرفت و با افزايش متقاضي مجبور شديم هم چرخ 
س��فالگري بيشتري بخريم و هم كوره ديگري را به 
كارگاه اضافه كنيم. در اين ميان تعداد كارگرها هم 
بيشتر ش��دند و حالا در طول هفته مشغول به كار 
و ساخت سفال‌هاي رنگي هستيم. 40 درصد همه 
كارهاي س��فال را خودم انجام مي‌دهم. از پاشيدن 

لعاب گرفته تا دكور و طراحي ظروف و... .« 
 ب��ه گفته خان��م فياضي آنه��ا در ابت��داي كار 
ش��مارگان پاييني داش��تند و محص��ولات خود را 
تنها به چند فروش��گاه فرهنگي براي فروش عرضه 
مي‌كردند اما با اس��تقبال مردم ش��مارگان كار آنها 
بالا رفت ت��ا جايي كه الان با ب��زرگ كردن فضاي 
كارگاه و تنوع بس��يار در رنگ‌ها و طرح‌ها گروه ماه 
فروز محصولات بيش��تري را به دست مخاطبانش 
مي‌رس��اند اما به گفته لال��ه هنوز چيزي از كيفيت 

كارهايشان كم نشده. 
»با وس��عت كار با افراد بيشتري كار كرديم و در 
حال حاض��ر گروهمان به 10 نفر مي‌رس��د كه دو 
نفر از پرس��نل از دوستانمان هستند كه به صورت 
غيرمس��تقيم با تيم م��ا كار مي‌كنن��د.« از ابتداي 
كار هنرمن��د ج��وان حواس��ش بود تا با گذاش��تن 
قيمت مناس��ب روي كارهايش ه��م در بازار رقابت 
حرفي براي گفتن داش��ته باشد و هم شانس خريد 
محصولاتش را براي هر تيپ مش��تري با وضع مالي 

متفاوت امكان پذير كند. 
 »شايد تنوع رنگي و طرح‌هايي كه ما در كارهايمان 
استفاده مي‌كنيم يكي از دلايل مهم فروش كارهايمان 
در همين مدت كوتاه باش��د.« لاله در ابتداي كار روي 

زيادي هم به خانه و زندگي‌اش اختصاص مي‌دهد. 
او در خانه هم مش��غول كار اس��ت و علاقه‌اي 
به اتلاف زمان ن��دارد. او در كنار كارهاي خانه با 
مؤسسه‌اي همكاري دارد كه در كار توانمندسازي 
زنان ‌سرپرس��ت‌خانوار  هس��تند. زناني كه علاقه 
زيادي به يادگيري كار و راه‌اندازي كسب و كاري 
خانگي دارند. »من با اين مؤسسه همكاري كرده 
و س��عي مي‌كن��م تجربه‌هايم را ب��ه آنها آموزش 

بدهم.« 
 ظروفي هم دكوري هم كاربردي

لاله فياضي مجموعه زيادي از ظروف سراميكي 
و س��فالي را در خانه‌اش دارد و مورد اس��تفاده قرار 
مي‌دهد. او در س��يني و فنجاني برايم چاي مي‌آورد 
ك��ه هر دو محصول كار دس��ت خودش اس��ت. به 
همي��ن خاطر مي‌گويد: »يكس��ري از ظروفي كه از 
كاره��اي خودمان در خانه دارم به مرور زمان و طي 
استفاده مكرر از آنها بعضي‌هايشان لب پر شده‌اند اما 

اصلًا دلم نمي‌آيد آنها را دور بيندازم.« 
 ب��ه گفت��ه لاله چيزي ك��ه هن��گام كار و تا به 
امروز متوجه‌اش ش��ده مصرف‌گرايي بيش از اندازه 
در دنياي امروز اس��ت. »ما دوست داریم  محصولي 
توليد كنيم كه صرفاً كالايي براي دكور بخش��ي از 
خان��ه در نظر گرفته نش��ود و ی��ک کالای مصرفی 
نباش��د. یعنی مخاطب با محصول تعامل احساسی 
برقرار کند و میل به نگهداری و مراقبت از کار داشته 
باشد « براي لاله انجام اين كارها خود زندگي است 
 و به قول خودش »خوش��حالم ك��ه كار و زندگي‌ام 

يكي است.«

سراميك و سفال از قبل در 
زندگي ما بوده. يكي از 

كارهايي كه ما در كارگاه انجام 
مي‌دهيم با حفظ اصالت سفال و 

سراميك، قوت و استقامت آن را بالا 
ببريم. در اين ميان طرح‌هايي هم 
كه استفاده مي‌كنيم باعث شده تا 

جذابيت كار بالا برود و محصولاتمان 
شبيه ديگر محصولات سراميكي 

توليدكنندگان ديگر نباشد

»يكي از هنرهاي مادربزرگم 
دوختن لحاف چهل تكه بود. 

با وجود كودكي هميشه سعي 
مي‌كردم به مادربزرگم در اين كار 

كمك كنم و اين هنر را از همان 
زمان در خاطر داشتم.« خانم فياضي 

با عجين كردن اين هنر قديمي با 
شكل و شمايلي مدرن اقدام به 

دوختن و ساختن كيف‌هايي كرد كه 
حاصل سليقه او و تركيب ‌بندي 

پارچه‌هاي رنگي با هم است

ظروف سفالي نقاشي مي‌كرد اما بعدها با تركيب ‌بندي 
و استفاده از برچسب‌هاي طرح دار و رنگي به زيبايي 
كارهايشان افزود. »زرد، صورتي، آبي، فيروزه‌اي، قرمز 
و... از انواع رنگ‌هايي هس��تند كه دركارهاي ما ديده 
مي‌ش��ود. س��عي كرده‌ام همه نوع رنگي را براي رنگ 
آميزي ظروف سفالي استفاده كنم.« لاله هر سال دو 
مرتبه در قالب اجراي شو كارهايش را به نمايش عموم 
در مي‌آورد اما درحال حاضر بخش زيادي از مشتريانش 
را فروشگاه‌هاي متعدد و مخاطبانش در فضاي مجازي 

تشكيل مي‌دهند. 
 البت��ه ظ��روف س��فالي تنها محص��ولات لاله 
نيس��تند. او هنوز كار س��اخت كيف‌هاي چهل تكه 
را در برنام��ه كاري‌اش دارد و ب��ا حوصله و تركيب 
پارچه‌ها و نخ‌هاي رنگي اس��تفاده از گيپور و دكمه، 
نقاشي و... به زيبايي كيف‌هاي دست سازش اضافه 
مي‌كند. هنوز هم كه هنوز اس��ت خيلي‌ها عاش��ق 
كيف‌هاي دست دوز اين خانم جوان هستند و وقتي 
به س��راغش مي‌رويم كه در حال دوخت كيف نيمه 
كاره‌اي است كه قرار است در آينده نقش جا عينكي 

را براي سفارش دهنده ايفا كند. 
 از ايران تا نروژ و لندن

»س��راميك و س��فال از قبل در زندگي ما بوده. 
يك��ي از كارهايي كه م��ا در كارگاه انجام مي‌دهيم 
با حفظ اصالت س��فال و سراميك، قوت و استقامت 
آن را ب��الا ببري��م. در اين مي��ان طرح‌هايي هم كه 
استفاده مي‌كنيم باعث شده تا جذابيت كار بالا برود 
و محصولاتمان ش��بيه ديگر محصولات سراميكي 

توليدكنندگان ديگر نباشد.« 
لال��ه از زمان��ي ك��ه محصولات��ش را در فضاي 
مجازي به نمايش گذاشت دوستان زيادي پيدا كرد. 
دوستاني كه مي‌دانند با هنرمندي در ارتباط هستند 
كه روح زندگي در تك تك لحظه‌هاي او و آثاري كه 
خلق مي‌كند جريان دارد. »كارم را با عشق و علاقه 
انجام مي‌دهم و يكي از دلايل موفقيتم دركار شايد 
اين باش��د كه كارم جزوي از زندگي‌ام است.« حالا 
خيلي‌ها نه تنها براي خريد اجناس كه براي احوال 
پرسي هم كه شده سراغ او را در صفحه مجازي‌اش 

مي‌گيرند. 
 »ي��ادم هس��ت در آخرين س��فرم در اصفهان 
خانم��ي را ديدم كه م��را از روي تصويري كه روي 
صفحه‌ام گذاشته بودم شناخت و وقتي آمد جلو به 
من گفت كه ش��ما لاله هستيد. گفتم بله. او گفت 
من و كارهاي��م را در صفحه اينس��تاگرامم ديده و 
ي��ك نمونه از كارهايم را خريداري كرده. راس��تش 
خيلي خوشحال شدم كه آن خانم از محصولات ما 
خريده بود و از آن اس��تفاده ه��م مي‌كرد.« در اين 
ميان لاله مش��ترياني هم داشته كه از محصولات او 
در ش��مارگان بالا خريداري كرده و آن را به لندن و 

كشورهاي ديگر براي فروش برده بودند. 


